DEUTSCHLANDS B2B-EXPERTEN

KI-MARKETING-TRANSFORMATION

Den Paradigmenwechsel mitgestalten!

Kiinstliche Intelligenz (KI) ist der
bedeutendste Paradigmenwechsel
in unserer digitalen Landschaft -
und daruber hinaus — seit der Ein-
fuhrung des Internets. Sie ist eine
Welle der Veranderungen, die Unter-
nehmen entweder reiten oder von
der sie Uberrollt werden kdnnen.

Die Zeit, diesen Wandel aktiv zu ge-
stalten und Kl als zentrales Element
lhrer Marketingstrategie zu etablieren,
ist jetzt. Unser Angebot ,KI-Marketing-

Transformation® rustet Sie mit dem —_— 954 ot AGINE PROMPT:
notigen Wissen und den Werkzeugen . A =" Wave'of Kanagawa facing a
aus, den Paradigmenwechsel in |hrer - = Sy looking ahjmaged and
. . . . . ] photorealistic like in a David

Marketingorganisation proaktiv mit- Biieher movie making it look
zugestalten. more like a pixel graphic
UNSER ANGEBOT:

,Kl-Insights & Inspiration® ,KI-Marketing-Integration® ,KI-Marketing-Praxis*

Kulturelle Akzeptanz & Use-Case-Entwicklung & Tool-Handling & operative

Verstandnis fur KI. Workflow-Integration. Unterstitzung.

/IMAGINE PROMPT:
Paradigm shift in
the digital landscape



1. KI-INSIGHTS & INSPIRATION -

Ziel: Kulturelle Akzeptanz und Verstandnis fir Kl im
Marketing fordern.

Inhalt: Detaillierte Einblicke in die neuesten generativen
Kl-Technologien, Vorstellung fortschrittlicher Tools
und praxisrelevanter Studien. Anpassung der Inhalte
an |lhre spezifischen Anforderungen und Branchen-
besonderheiten.

Ergebnis: Ein tiefgreifendes Verstandnis fir die
Potenziale von Kl im Marketing und ein motiviertes
Team, bereit zur aktiven Auseinandersetzung und
Nutzung von Kl-Technologien.

Format: Impulsprasentation mit Q&A (2 Std., online
oder vor Ort) inkl. Handout.

3. KI-MARKETING-PRAXIS -

Ziel: Kl als Schlisselelement im taglichen Marketing
integrieren, um Effizienz und Leistung zu steigern.

Inhalt: Praktische Nutzung von Kl-Tools bei Pilot-
projekten. Und dartber hinaus: Training fur den
Einsatz von KI-Anwendungen inklusive Schulungen
fir die Nutzung von KI-Chatbots sowie Experten-
unterstitzung bei Ressourcenengpassen, die
Bereiche wie Qualitdatsmanagement, Datenanalyse,
Copywriting und SEO umfasst. Die kontinuierliche
Evaluation und Aktualisierung der Kl-Tools und deren
Implementierung garantieren die Verwendung der
effektivsten Technologien.

Ergebnis: Sie entwickeln notwendige Fahigkeiten zur
effizienten Nutzung von Kl und verbessern dadurch
Ihre operative Leistung. Die Integration von Kl fiihrt
zu hoherer Qualitdt und Quantitat im Marketingoutput
und optimiert die Ressourcennutzung.

Format: Online-Trainings inkl. Aufzeichnungen und
Handouts.

2. KI-MARKETING-INTEGRATION -

Ziel: Integration passender Kl-Tools in bestehende
Marketing-Workflows zur Steigerung der Effektivitat
und Effizienz.

Inhalt: Detaillierte Analyse lhrer Markenbedurfnisse
und -ziele im Workshop, Identifikation und Empfehlung
der optimalen Kl-Tools flr spezifische Marketingauf-
gaben. Entwicklung und Umsetzung eines individuell
angepassten Implementierungsplans, der eine effiziente
Integration dieser Tools in die bestehenden Marketing-
prozesse gewdhrleistet.

Ergebnis: Ein maRgeschneiderter Ansatz zur
Tool-Integration, der Ihre Marketingprozesse durch
die optimierte Nutzung von Kl-Tools verbessert.

Dies fuhrt zu einer erhdhten Produktivitat, zu besseren
Ergebnissen und zu einer effektiveren Nutzung der
Marketingressourcen.

Format: Workshop vor Ort (ca. 4 Std.), umfassendes
Strategiepapier zur Optimierung der Workflows,
Visualisierungen erarbeiteter Workflows.

N
/IMAGINE PROMPT:
A manis giving a lecture-
aPout Al to his employee§
using Al generated images
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